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La escuela

Descubre el Master
en Product Manager

El perfildel Product Manager o Jefe de Productoes uno de los mas
solicitados a nivel nacional e internacional, siendo un puesto esencial
en el progreso de cualquierempresa. Su funcion principal consisteen
crear, desarrollar y comercializar productos o servicios,y requiere tener
conocimientosen areas diversas como ventas, marketing, finanzasy
gestion de proyectos. Enla actualidad, el Product Manager se posiciona

como unode los roles mas versatiles y multidisciplinares.

Con el Master en Product Managerde KSchool, obtendrasuna
formacion practica de la mano de profesionales referentesen activo,
para desarrollar Product Management con unimportantefocoen el

mMarketing de producto.

Con este master, lograras una vision integral del ciclo de vida del
producto, abarcando desde la conceptualizacion hastala
comercializacion, aprenderasa definir planes de marketing y a aplicar
distintas metodologias agiles (Scrum, LeanThinking, Kanban, Agiley
Canvas). Ademas, el modulo de Soft Skills que incluye te permitira
aprender a interactuareficazmente con diferentes departamentos,
liderando equipos multidisciplinares deslocalizadoscon una culturade

trabajo colaborativa.



La escuela

Conesta formacion, aprenderas a desarrollar un proyectode producto

abarcando:

 Laideaciondel producto basadoyadaptadoa las necesidadesdel
mercado.

 Ladefiniciondela propuestade valory el publico objetivo.

 Ladefiniciondela estrategia comercialy de posicionamientoen el
mercado.

« Lanzamientoy posicionamientodel PMV.

« Elanalisisde datos, métricasy KPIsque telleven a latoma de
decisiones.

 Laiteraciondel PMV hastallegar al producto definitivo.

Al completarel Master, consolidandoasi su expertise tendras la
oportunidad de obtener la Certificaciéon en Business Model Canvas

BMCPC™ otorgada por Certiprof®, en la gestion integral de productos.



Qué conseguiras

Objetivos

Disenar estrategias
efectivas de desarrollo,

lanzamiento, posicionamiento y evolucion
continua de productos, asegurando una
presencia relevante en el mercado

Adquirir un conocimiento
profundo,

de los conceptos y herramientas
esenciales para comprender y mejorar la
relacion con los clientes

Dominar los KPly métricas
Mmas relevantes

para asegurar la toma de decisiones
exitosas basadas en datos

Desarrollar competencias

para trabajar en diversos entornos
laborales, sabiendo gestionar equipos
deslocalizados, solucionar problemas
complejos, fomentando el pensamiento
critico y el espiritu emprendedor

Dominar técnicasde
investigacion

de mercado eficientes para obtener
informacion valiosa e identificar
necesidades y demandas, y desarrollar
propuestas de valor impactantes

Profundizaren

los agentes, estrategias y herramientas
de marketing, asegurando el
lanzamiento y posicionamiento de
productos de manera precisa en el
mercado actual

Diferenciary aplicar con
destreza

diversas metodologias agiles de trabajo
para el desarrollo de productos,
adaptandolas de manera experta a las
necesidades especificas de cada negocio

.xO
&\(

0
<
¥



Perfil del alumno

El Master en Product Manager online de KSchool esta disenado para
profesionales procedentesde diferentes disciplinas:

« Profesionales de marketing que * Product Managers que desean

buscan liderar las estrategias de reciclar su conocimiento para
marketing del producto o marca adaptarse a las nuevastécnicasy
del cual son responsables, o metodologiasderivadasdel
enfocarse en la creacionde desarrollo de productosdigitales.
productos, tantodigitalescomo

analogicos,y su lanzamiento al « Product Ownersque quieran
mercado. tener una vision Mas estratégica

del producto.
 Profesionalesconformaciénen

economia, ADE, ingenieria, etc, « Emprendedores quequieren
gue guieren enfocar su carrera especializarseen la creacion,
profesional al marketing, negocio desarrolloy lanzamientode
y desarrollo de producto. producto.

Salidas profesionales

Al finalizar el master, estaras preparado para liderar la creacién, desarrollo y
comercializacion de productos, con un importante foco en el marketing de
producto, y habras desarrollado buenas habilidades comunicativas que te
permitiran trabajar con los diferentes departamentos y perfiles que intervienen

en el desarrollo de productos.

Un Product Manager puede recibir un salario

de entre 30.000 y 55.000 euros al ano, segun
[ ]

datos de Glassdoor.

Salario medio en Espana bruto/afo



Doble Titulacion

Doble Titulacion

Al finalizar el Master satisfactoriamenterecibirastu titulo propio de
KSchool,queacreditara que has cursado esta formacion. Ademas, tienes
la posibilidad de obtener el titulo de Master de Formacion Permanente
en Full Stack (60 ECTS) de la Universidad Internacional de la Rioja
(UNIR), siempre que cumplascon los requisitosacadémicosy
administrativosreguladosde acuerdo al Real Decreto 822/2021de
Formacion Permanente.

Para poder obtener estadoble titulacion, debes estar en posesion de un
titulo universitario oficial espanol o expedido por unainstitucionde
Educacion Superiordel Espacio Europeo de Educacion Superior. También
es valido ser titulado conforme a los sistemas educativosajenosal Espacio
Europeo de Educacion Superiorsin necesidad de homologar tu titulo.

Todosaqguellosgque no cumplan con el requisito para obtener la doble

titulacion, recibiran Unicamente el titulo propio de KSchool,jaltamente
valorado por las empresas!

uniR e KSCHOOL



Espiritu presencial

Modalidad Online con clases
en directo

Lo mejor de nuestro presencial,ahora desde casa.

Nuestro métodode estudio en el Master de Analitica
Digital Online es flexible, personalizadoy eficaz. Te naCy‘>
permitira asistir a las clases segun tus posibilidadesy
compaginartusestudioscontu vida personal y el

trabajo.Sera como estar en KSchool, pero desde la silla

de tu escritorio alla donde estés.

X X

Clases en directo en + iGrabamos
horario entre semana todas las sesiones!

Acceso al campus virtual para ver las clasesy consultar
material adicional, grabacionesy gjercicios.

@ Recursosdidacticos para completartu formaciéon como
lecturascomplementarias, resumenes con las ideas clave,

masterclasses, tests de autoevaluacion, etc.

Accesovitalicio a la bolsa de empleo
de KSchool.

@ Invitacidn a eventos exclusivos solo
paraalumnos.



El programa

emario

Durante el master tendras clases en las que adquiriras conocimientos,
realizaras proyectosenlos que pondras en practica lo aprendidoe iras

avanzandocon TFM

Contenido

Mddulo 1: Modelos de negocio

En este modulo aprenderas a distinguir
y comparar los diferentes modelos de
negocio digital, asi como disefary

ejecutar una estrategia de negocio

Tema 1: Modelos de negocio
tradicionales de éxito

Tema 2: Modelos de negocio digitales
Tema 3: La estrategia de negocio

Tema 4: Business Model Canvas

Tema 5: El rol del PM en la estrategia de

negocio corporativa

Modulo 2: Analisis, oportunidadesy disefo de producto

Aprenderas a realizar investigaciones de
mercados eficientes que permitan
obtenerel maximo de informacion, asi
como la deteccion de las necesidades

para desarrollar la propuesta de valor

KSCHOOL | Unete a la comunidad digital

Tema 1: Politica de Producto: clave para
el éxito del negocio

Tema 2: Investigacion de mercado I:
analisis de sectores, mercados,
competencia

Tema 3: Investigacion de mercado |l:
analisis y segmentacion de cliente
Tema 4: Deteccion de necesidades de
producto. Problemas y oportunidades
Tema 5: Diseno de la propuestade valor

Tema 6: Estrategia de pricing



El programa

Contenido

Modulo 2: Analisis, oportunidadesy diseno de producto

Aprenderas a realizar investigacionesde  Tema 7: PMV

mercados eficientes que permitan Tema 8: Creacion de Productos: analisis,
obtenerel maximo de informacion, asi disenhoy ajuste al mercado

como la deteccion de las necesidades

para desarrollar la propuesta de valor

Modulo 3: Relacidn del productocon el cliente

Conoceras los conceptosy herramientas  Tema 1: Modelos de relacion con clientes
necesarias para entendery mejorar la Tema 2: Customer journey
relacion con el cliente Tema 3: Customer experience
Tema 4: UX Research
Tema 5: UX Design
Tema 6: Herramientas de relacion con el
cliente (CRM)

Modulo 4: Lanzamientoy marketing de producto

Se revisaran los conceptos basicos del Tema 1: Estrategia de Marketing
marketing digital y se profundizara en Tema 2: La figura del CRO

los diferentes agentes, estrategias y Tema 3: Estrategia de lanzamiento
herramientas para lanzar y posicionar omnicanal: Go to market
correctamente un producto en el Tema 4: Estrategia de publicidad
mercado Tema 5: Campanas de éxito

Tema 6: Estrategia de comercializacion
Tema 7: El rol del PM con el equipo
comercial

Tema 8: Ciclo de vida del producto:

identificacion y etapas

KSCHOOL | Unete a la comunidad digital 9



El programa

Contenido

Modulo 4: Lanzamientoy marketing de producto

Se revisaran los conceptos basicos del Tema 9: Aspectos especificos del
marketing digital y se profundizara en lanzamiento y marketing de producto
los diferentes agentes, estrategias y digital

herramientas para lanzar y posicionar
correctamente un producto en el
mercado

Modulo 5: Analitica, métricasy growth

Conoceras los diferentes KPI y métricas Tema 1: KPly métricas imprescindibles
mas utilizadas en marketing para poder para un PM
realizar una toma de decisiones basada Tema 2: Herramientas de visualizacion y
en datos CRM
Tema 3: Toma de decisiones basadas en
los datos

Tema 4: Crowth hacking

Mddulo 6: Metodologias para el desarrollo agil del producto digital

Aprenderas a diferenciar y aplicar las Tema 1. Entornos VUCA

diferentes metodologias de trabajo para  Tema 2: Business Agility

el desarrollo de productos, mas Tema 3: Filosofia agile

adecuadas a cada negocio Tema 4:Scrum
Tema 5: Otras metodologias agiles:
Kanban, Lean Thinking, Agile escalado
Tema 6: Product Owner vs Product

Manager

KSCHOOL | Unete a la comunidad digital 10



El programa

Contenido

Modulo 7: Soft skills para el product manager

En este modulo aprenderas a desarrollar
las competenciasy habilidades
necesarias para trabajar con solvenciay
eficacia en los diferentes entornos de

trabajo y modelos de negocio

Tema 1: Gestion de equipos: cultura de
trabajo hibrida, colaborativa y equipos
deslocalizados

Tema 2: Habilidades de comunicacion
en equipos multifuncionales

Tema 3: Liderazgo

Tema 4: Negociacion y creacion de
alianzas de valor

Tema 5: La toma de decisionesen
entornos complejos: metodologia y
resolucion de problemas complejos
Tema 6: Pensamiento critico

Tema 7: Emprendedurismo

Mddulo 8: TFM - Proyectode desarrollode producto

Pondras en marcha un proyecto de

desarrollo de producto que recoja desde

la ideacion, pasando por el lanzamiento,

hasta la iteracion

KSCHOOL | Unete a la comunidad digital

Entregadel TFM

1



Overview

Metodologia
y trabajo de evaluacion

La evaluacion del Master se llevara a cabo a través de un Trabajo Final
de Master (TFM) grupal en el que los alumnosdeberan demostrar lo
aprendidoa lo largo de la formacion. Este proyecto estara compuesto de
4 entregables parciales (1,7 puntos/entregable), unaentrega final y la
defensa del trabajo (1,4 puntos).

En este Proyecto Final, los alumnos deberan poneren marchaun
proyectode desarrollode producto que recoja desde la ideacion,
pasando por el lanzamiento, hasta la iteracion.

Alo largo de la formacion, los alumnostambién deberan ir completando

test de conocimientosque contaran para la notafinal del Master (Hasta
1,8 puntos).

Tests de conocimientos

Modulo Médulo Mdédulo Mdédulo Mdédulo Mdédulo Médulo Mdédulo
1 2 3 4 5 6 7 8

TFM
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Overview

Material necesario

Para este Master es necesariodisponer de un ordenador portatil, Mac o
Windows. Los programas utilizadosfuncionancon ambos sistemas
operativos. Se requiere que el alumno disponga de permisos de
administradordel sistema.

Certificacion en Business
Model Canvas BMCPC™

Tras realizar esta formacion, tendrasla oportunidad de obtenerla
Certificacion en Business Model Canvas BMCPC™ otorgada por
Certiprof®,unade las certificaciones masimportantes en negocio,
que acreditara tu dominio del modelo Canvas.

ONAL Cg,
) &

& &
S/ A
Q\ CertiProf \m

BUSINESS MODEL CANVAS
S
BMCPC
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Profesores

Directoradel master:

Clara Sacristan Rodriguez

Directora de Comunicacién y Marketing

El restodel equipo:

Alberto del Sol

Innovation Director

vodafone
business

Natalia Alvarez

Senior Product Manager

thkww

THE KNOT WORLDW IDE

Carlos Gonzalez
Marketing Manager

codere

El claustro de profesores puede sufrir modificaciones

Growth Marketing & \

Noelia Garcia

Directora de Branded
Content y Especiales

Eco

Unai Martin
CRO & Digital Analytics Lead

Vquironsalud

La salud persona a p

Cristina Saeta
Chief Marketing Officer



Pago y financiacion

INscripciony precio

Ponemos a tu disposicion las mejores alternativas para financiar
el importe total de la formacion.Tu eliges!

Reserva tu plaza

500€

Hasta 12 cuotas
sin intereses*

Pago unico

)
DtO 5 /O ¢Necesitas mas tiempo?

Estudiaremos tu situacion
de forma personalizada
para encontrar la solucién
mas adecuada.

*Hasta 12 cuotas sin intereses: financiacion a medida segun el perfil crediticio del alumno. EI 100% de las
cuotas deberan de estar abonadas 30 dias antes de la finalizacion del master. El niUmero de cuota se
adapta a 30 dias antes de la finalizacién, al perfil crediticio y segun la fecha de contratacion.

KSCHOOL | Unete a la comunidad digital 15



Becas a Personas en

situacion de desempleo
o ERTE

En KSchool contamos con becas individuales valoradas en 1.000 €
para personas que quieran formarse en uno de nuestros
masteres, perogue se encuentrenactualmente ensituacionde
desempleo o afectadas por un ERTE.

Preguntanosy te informaremossobre los requisitosy las ?'6
caracteristicasde estas becas. Q/CJ L
VT £
S
Estas becas no son acumulablesa otras ofertas o promociones. Nue

-1.000 €



Una bolsa de empleo, REAL

Bolsa de empleo

En KSchoolcontamos con una Bolsa de Empleo propia
donde las mejores empresas buscan talento.

Nos enorgullece decir que el 96% de nuestrosalumnos
estan trabajandoy que muchosde ellos consiguieron su
primer empleo en el sector digital o lograron cambiarsu
puestogracias a la Bolsa de Empleo.

Pero, ¢coOmofuncionaesta Bolsa de Empleo?

’ .......................... . Tienesque seralumno de KSchool

’ -------------------------- * Revisala plataforma para conocer las nuevas ofertas
Ademas, solo recibiras las que vayan dirigidas a tu area
de formacion. Todo bien filtrado para que solote
lleguen las ofertas de empleo que de verdad te

interesan!
® * Aplicas a la ofertay si todo va bien...
? """""""""""""" * La empresate contactard para que hagas una

entrevistay puedasformar parte de su proceso
de seleccion.

‘ -------------------------- * Esteeselpuntoque mas nos gusta:

cuando os eligen para cubrir su vacante

Yy nos escribis para contarnoslo:)

iEs genial cadavez que un/a KSchoolero/a nosdice que
tiene un nuevo trabajo graciasa la Bolsa de Empleo!

KSCHOOL | Unete ala comunidad digital 17



Eventos y networking

Eventos y Networking

Ademas de poderaprender muchoen clase, desde KSchool os
invitamos a eventos, masterclass, talleresy conferenciasque os serviran

para ampliar vuestros conocimientosy para contactar con grandes
profesionales.

Siguenosa traveés de las redes sociales para estar al tanto de estas

accionesy revisa tu mail. jAlgunosde nuestros eventos son exclusivos
para alumnos!

x4

Este dia es
para vosotro«

KSCHOOL :&iitho

DIGITAL

www.kschool.com
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Espiritu presencial

L OS NUMeros
de KSchool

Nacimos en 2011 con una idea en la cabeza: formara los
nuevos perfiles profesionales que la red demandade
forma constantey hacerlode la mejor forma posible.
Por ello, nos definimos como

“La escuelade los profesionalesde Internet”.

La experienciay los grandes profesionalescon los que
contamos como profesores nos avalan. Como siempre
decimos, en ciertos sectores a dia de hoy, el valorno lo
aporta un titulosi no lo que el profesional sabe hacer.

Desde 2011 +0.000

Formando perfiles Alumnos

+1.600 +00

Empresas han buscado talento Edicionesen
en nuestrabolsa de empleo nuestros programas

iY todo estocon 3 modalidades (Presencial,Online o Hibrido)

y con mas de 20 programas actualizados!
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Preguntas frecuentes

Para resolver cualquier duda podéis escribirnos a
admisiones@kschool.com o llamarnos al 91910 09 54,

pero a continuacion recogemosalgunasde las preguntasgque mas nos
hacéis. jEsperamos gue os sean de ayuda!

¢ Qué diferencias hay entre la modalidad
presencial y Online?

La principal, el formato presencial requiere que
acudas a clase, por lo que solo podras cursarla si
estds en Madrid o Barcelona, y siempre que tengas
disponibilidadlos viernes por la tarde y sabados
por la mafana.

El formato Online es para todos aquellos que
tengan una buena conexidén ainternet, ya sea
desde Granada, Teruel o Cuenca. Lasclases se
imparten entre semana a partir de las18:30 horas.

¢Qué pasa si no puedo acudir a una clase?

En la modalidad online las clases quedan
grabadas, jasi que podras verla en cualquier otro
momentol.

¢Para qué sirve el Campus Virtual?

Desde Campus Virtual podras acceder a las clases
en directo y volver a ver las grabaciones.
Encontraras ejercicios y materiales
complementarios para que puedas mejorar tus
habilidadesy conocimientos. Ademas, también
tendras acceso a las presentaciones que los
profesores utilizardn en sus clases y podras
comunicarte con tus compaferos y profesores

para resolver dudas a través de los foros.

¢Hay exdmenes?

iNo! Durante las clases realizaréis ejercicios
practicos y la evaluacion final que nos permitira ver
si habéisadquirido los conocimientos necesarios
se realizara a través del Trabajo de Fin de Master.

¢Necesito un titulo universitario para cursar un
master en KSchool?

No, no necesitas ningun titulo previo. Existen
formaciones donde si es necesario contar con unos
conocimientos basicos, pero no te preocupes por
esto ya que antes de realizar la reserva te
preguntaremos por tu preparacion previay si fuese
necesario te solicitariamos el CV. jQueremos que

aproveches al maximo tu paso por KSchool!



AS{ somos

Manifiesto KSchool

Si el sistema no esta preparado para darnos
el conocimiento que necesitamos lo vamos a
conseguir por nuestra cuenta.

Hoy, en ciertos sectores el valor no lo aporta
un titulo. Lo aporta lo que cada profesional
sabe hacer.

Si dependemos de nosotros mismos, vamos
a pensar por nosotros mismos.

No queremos, ni podemos sentarnos a
esperar a que alguien se fije en nosotros.

No hay ningdn mapa. Debemos hacer
nuestro camino, y es un camino que muchas
veces no ha sido explorado, pavimentado, ni
sefializado.

Nuestro conocimiento es la clave de nuestro
desarrollo personal y profesional.

Todo el mundo tiene algo que ensenar.
Queremos aprender todos de todos.

En el mundo del conocimiento, cuanto mas
se comparte mas se tiene.

Lo que aprendemos es lo que practicamos.
Especializarse es ponerle un apellido a
nuestra profesiéon. Es echarle especias a
nuestro ingrediente principal.

Queremos construirnos un futuro fuera del
rebano. Para eso vamos a pensar y hacer las
cosas de forma diferente.

No vamos a seguir instrucciones a ciegas, no
vamos a ser pelotas, no vamos a mantener la
cabeza agachada. Esas formas no van con
nosotros.

Vamos a estar siempre en movimiento. No
vamos a parar de movernos. Somos
inquietos, y nos gusta ser asi.

Como queremos resultados diferentes,

vamos a hacer las cosas de forma diferente.

KSCHOOL | Unete a la comunidad digital

.

Las piramides son monumentos funerarios.
Nos divierte verlas en los libros de historia,
no sufrirlas en nuestro trabajo.

Nuestro mercado no es el de los empleos. Es
el de las oportunidades.

Queremos colaborar con nuestras empresas
a generar ingresos, no queremos tener un
simple empleo.

Queremos avanzar elaborando mejores
recetas, no cocinando mas.

Queremos poner vida a los afnos, no solo
afos a la vida.

Somos mucho mas que un perfil y unas
competencias. Somos algo mas que las
hojas de nuestro CV.

Queremos levantarnos con ilusion los
proximos 40 afios. Queremos hacer las cosas
con pasioén, carifio y humanidad.
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